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Vitejte v pracovnim sesité. Ulohou pracovniho sesitu je pomoci vam
zadané véci z tréninku uvést do praxe. Doporucuji si nad kazdou ulohou

sednout a vénovat ji dostatek casu.

Vytvareni a budovani povédomi o vasich koniccich vam jen prospéje.

Zviditelnovanim svych konic¢k( a praci na nich mizete dosdahnout toho, Ze vam mohou pomoci
v nékolika vécech.

Nebudou vam brat tolik vaseho volného casu.

Nebudou vam brat tolik penéz, kterych mame vsichni tak malo.

Nebudete na né tak uplné sami, pokud budou lidé kolem vas védét, Zze néco potrebujete nebo
resSite, takze kdyz nékdo néco podobného uvidi nékde jinde, da vam védét,jestli to zrovna
neresi i vas problém.

Pokud budete pracovat na vasich koniccich spravnym zpUsobem, tak nejen, Ze vds nebudou
stat penize, ale mohou na sv(j provoz i vydéldvat nebo dokonce vds mohou i Zivit.

Staci si jen odpovédét na par otazek, které spolu s dalSimi najdete zde v tomto pracovnim
sesité.

Ta prvni a nejdulezitéjsi, na kterou byste méli odpovédét jesté drive, nez budeme pokracovat.
Zni takto:

Co jste ochotni prestat délat, abyste dosahly svého cile, svého snu?

Napis si odpoveéd

Ja ti na tuto otazku odpovim na konci vysilani.



Co vlastné délate

Tady si mGZete napsat, co si o sobé vlastné myslite vy, a co si o vds mysli lidi kolem.

PFi zpovidani vasich pratel zkuste vyzpovidat aspon tfi lidi, které denné potkavate, mozna se jen tak letmo
pozdravite, ale jinak v kontaktu mezi sebou nejste. Zeptejte se jich, jaké o vas maji informace nebo asponi co si
mysli, Ze jste a co délate. Hodné vam to napovi. Vasi pratelé vdm nemusi vidy fikat vSe, aby se vam zavdécili.

Kdo jste

Co délate

Jaké jsou vase vysledky

V co véfrite nebo proc to délate

A ¢im si myslite, Ze jste vyjimecni, jedinecni

Poznamky:



Jaky to reSi problém

Zde si napiste, co vlastné délate a zkuste k tomu pridat co nejvice pozitiv a nahledl na to, co presné délate.
Ja kouzlim, ale také bavim lidi a prodavam jim dobrou naladu.

Nechdvam lidi zapomenout na vSedni starosti.

Vracim lidi zpét do détskych let.

Zameérné a védomé Sidim a podvadim lidi a jejich smysly.

Manipuluji s lidmi i s jejich védomim.

Mohu zabavnym zplsobem i vzdélavat, i prezentovat vyrobek.

Kde tohle mlZou jinde koupit? V samoobsluze ne.

Jaké problémy by vase kolicky mohly fesit nebo komu by mohly vase konicky pomoci vyfesit néjaky problém?

Jaky problém mUZe FeSit VAS KONICEK? ....c.oeeeee ettt ettt ettt s e eae e e saeeaeeteetestestestesaeeennensnenennens



Jsou véci, které ale mizete udélat okamzité po skonceni vysilani:
1) Promluvte si s kolegy v prdci a kamarady, jak vnimaji vase zaliby.

Jak vnimaji vase znalosti v oboru vasich koni¢ku.

Védi viibec, jaké mate konicky?

Védi, ze si mGzou kdykoliv pfijit pro radu v oboru vasich konickG?

2) Sepiste si seznam vasich dovednosti a pfistupl k vasim konickam.

3) Porovnejte vami vytvoreny seznam s tim, co vam fekli ostatni. (Rozdily vdm hodné napovi).

4) Vytvorte si seznam vasich konkurent( ¢i seznam lidi, se kterymi byste mohli spolupracovat.
(Nejlépe, kdyz se vase sluzby ¢i produkty budou vzajemné doplriovat a budou mit spolecny smér).

5) Zeptejte se klientl a spolupracovnikd, jak na vas pfisli a pro¢ s vami chtéli spolupracovat. (Urc¢i vdm spravny
smeér).

6) Stdle se zlepSujte a vzdélavejte ve vaSem oboru.

Poznamky:



Bud'te hrdi na své vysledky

Sepiste si své uspéchy, a ceho jste se svym konickem dosahli.
Popremyslejte o tom, co vdam pomohlo k nejvétSim Uspéchim.
Jaka se vam vyplatila vlastnost nebo strategie. Toho se drzte a posilujte tyto vlastnosti.

Predstavte si vysledek

Pokud si dokazZete predstavit vysledek, co, kdy a ¢eho chcete dosahnout, dokazZete i urcit, co pro to musite

udélat.
A mate tu vyhodu, Ze pokud vite, co chcete udélat, tak mate moznost si i vyhledat, jak to udélat,

naucit se jak toho docilite.

Urcete cilovou skupinu

Definujte, pro koho by vase sluzby ¢i produkty byly nejlepSim fesSenim. A soustfedte se na to.

Zjistéte si o cilové skupiné co nejvice a pak jim nabidnéte vase feseni jejich problému.

Cim presnéji definujete vasi cilovou skupinu, tim lépe a presnéji mGzete urdit a zacilit na jejich problémy.
Nejlépe udélejte to, Ze z jejich potieb udélate problém, na ktery mate feseni.

Veskeré lidské konani se toci kolem potreb, problémi a jejich naslednych feseni.
UZ pred vznikem penéz byl sménny obchod, ktery také resil problémy lidi s dostatkem i nedostatkem urcitého

zbozi ¢i sluzeb. Ten mél to a ten zas tohle a dohromady méli vse.






